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Patrimoni. La boutique torinese punta a intercettare gli attori istituzionali

Ersel apre al mercato i suoi fondi

== Da trent’anni esatti, da
quando dentro a Ersel e natala
primasocietadigestionedi fon-
di autorizzata in Italia, per la
boutique finanziaria torinese i
fondi comuni della casa hanno
rappresentato anzitutto uno
strumento utile alla gestione
deipatrimonideiclienti (7,5 mi-
liardi le masse gestite), piti che
un prodottodestinato alla com-
mercializzazione, Ora il para-
digma cambia: i fondi Ersel, fi-
noraalggos collocatitraiclient
della boutique, verranno offerti
anche al mercato degli investi-
toriistituzionali—per lo pil pic-
colebanche, fondaziond, assicu-
razioni, fondi pensione - fino a
ridurre la quota captive intorn
al 7o per cento. :
Dietroalla decisione diguar-
dare di piii al mercato c'& «anzi-
tutto la consapevolezza - spie-
gaGuigo Giubergia, presidente
ead di Ersel - didisporre di fon-

di, a cui sono andati numerosiri-
che, per caratteristiche e rendi-
menti offerti, possono interes-
sare molto a diverse categorie
diinvestitoridi medio-lungo pe-
riodo». Al tempo stesso, ridu-
cendo la quota captive, Ersel
avrd sempre magpiore liberth
drazione coni propriclient. Mo-
rale: piti fondi Ersel sul mercato
e piumercato periclienti Ersel,
assecondando le istanze
dell'uno e degli altri e valoriz-
zandoancheilknow how porta-
to nel gruppo da OnlineSim,
controllata al 100%, che con il
suo accesso diretto a suoi 3500
fondi & la principale piattafor-
ma italiana online per l'acqui-
stodi prodotti finanziari.
Anche se nulla cambiera nel-
le strategie di Ersel («Non ci fa-
remo guidare dal mercato, con-
tinueremao ad agire nei modi
pil appropriati» assicura Giu-

bergia), per la piccola "svolta
commerciale” ilgruppoha deci-
so di reclutare Gabriele Miodi-
ni, che da meta giugno opera
con il ruolo di responsabile svi-
luppo mercato istituzionali.
Mioding, cheriportaal direttore
generale Fabrizio Greco, entra
in Ersel con la responsabilita di
sviluppare il business istituzio-
nale per i prodotti del gruppo:
3gannie laureain Boceoni, Mio-
dini si & formato professional-
mente in Deutsche Bank, per
poipassare in Axaein Aviva,do-
ve ha operato come managing
director financial institutions

L'OBIETTIVOD

Oggiil 95% é collocato

ai clienti Ersel, ora si punta
aridurre la quota al 70%
Reclutato Gabriele Miodini,
avra la delega agli istituzionali

per I'Europa. Un track record
con molto estero, dungue, per-
ché «uno dei nostri obiettivi -
anticipa Giubergia - & quello di
offrire i nostri fondi anche agli
operatori stranierl. Penso inpar-
ticolareaErsel Pmi, che dasem-
preriscuote particolare interes-
se fuori dallTralian. y
Intanto, per quanto riguarda
leprevisionisul secondo serme-
stre, a prevalere & la cautela,
«Laprima parte dell'anno & an-
data bene - conclude Giuber-
gia -, il problema & che abbia-
mo davanti uno scenario in-
comprensibile. La situazione
sui mercati resta tesa, in parti-
colare sul fronte obbligaziona-
rio; per questo, sempre di pit,
occorre proporre soluzioni bi-
lanciate e far capire che le sod-
disfazioni vanno cercate sul
medio-lungo periodon.
Ma.Fe,
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